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Der Berufsstand des Maklers ist un-
geschiitzt. Man kauft sich eine Ge-
werbeerlaubnis und schon kann es
losgehen. Auf dem Uberhitzten Frei-
burger Immobilienmarkt sorgt dies
fir noch mehr Unruhe. Eine Marktbe-
sichtigung, provisionsfrei.

VON BERNHARD AMELUNG

Katzenbaum und Kaltaquise

Es gibt sicherlich kompliziertere Ge-
sprichsanbahnungen als jene mit Im-
mobilienmaklern in Freiburg: Man sto-
bert ein wenig auf den einschligigen
Seiten im Internet und stofit recht
schnell auf Handynummern von Men-
schen, die groRes Interesse daran ha-
ben, Wohnraum zu vermitteln. Zum
Beispiel Marco Toime (42) aus Betzen-
hausen. Bereitwillig ladt er uns zeitnah
in sein Homeoffice ein, das er zwischen
Katzenbaum und Tintenstrahldrucker
eingerichtet hat. Der erste Eindruck: lo-
ime sieht exakt so aus wie auf dem Foto
seiner Website. Anzug, Hemd, Krawat-
te, Brille, Frisur, alles gleich. Nur ein
Detail fehlt. Der blau-weifi-rote Ballon-
Anstecker des weltweit aktiven Immo-
bilienmaklers REmMax am linken Revers.
loime, gebtirtig aus Neapel, bringt Kaf-
fee, diverse eingerahmte Zertifikate
und sagt: ,Ich habe bei Remax ver-
schiedene Schulungen gemacht. Im-
mobilienbewertung, Listing, Verkaufs-
prozess, sowas. Aber jetzt bin ich selb-
standig.”

Von 1999 bis 2005 arbeitete loime in
der inzwischen geschlossenen Pizzeria
Amaretto gegenuber des Hauptbahn-
hofs. In diesen Jahren, so sagt er, sind
viele Kontakte entstanden, die ihm
heute nutzlich seien. Man fragt sich
nur: reicht das aus in Freiburg? In jener
Stadt, in der laut Schatzungen mehr als
200 Makler um Kundschaft buhlen? Ist
ein gefulltes Adressbuch entscheidend
auf einem Anbietermarkt mit starkem
Nachfragetiberhang? Im aktuellen Ci-
tvReport des [VD-Instituts (Gesell-
schaft fir ~ Immobilienmarktfor-

schung) steht tiber Freiburg: ,Das An-
gebot an Grundstiicken insbesondere
fur Einfamilienhauser ist weiterhin
sehr gering.”

Ioime schaut nachdenklich auf die
Saccharindose auf seinem Wohnzim-
mertisch und sagt: ,Es ist schon sehr
schwierig.” Das grofite Problem sei fur
ihn, an die Eigentiimer zu kommen.
Mit Kaltaquise habe er schon mehr-
mals Erfolg gehabt. ,Du musst wirklich
alles probieren. Und immer iiber das
Thema reden. Im Bekanntenkreis,
beim Backer, im Fitness-Studio.” Es
gibt Kollegen, wie etwa den Freiburger

machen kénnen. ,Da muss es schnell
gehen. Die haben keine Zeit, die Zei-
tungen zu durchforsten.” Ioime sagt,
die meisten Deals, die er mache, seien
Gemeinschaftsgeschafte: Ein Immo-
bilenmakler hat Kontakt mit einem Ei-
gentiimer und das Objekt gelistet. Ich
habe einen Subkunden an der Hand.
Dann teilen wir uns die Provision. Ich
bekomme sie vom Kdufer, er vom Ver-
kdufer. Nur so kann ich iiberleben.”
Das Freiburger Immobilienangebot,
das vermutet man angesichts solcher
Aussagen, konnte man auch verglei-
chen mit einer winzigen, heifibegehr-

Wohuen mit Ambiente: in dieser Herdermer Villa pflegte der Kunstfilscher Wolfgang
Beltracchi zu arbeiten und zu feiern. Inzwischen ist sie fur 3,6 Millionen Euro verkauft.

Immobilienwirt Hugo Sprenker, der
spatestens jetzt den Kaffee austrinken
und sich hoflich, aber kopfschittelnd
verabschieden wiirde (siehe Interview S.
13).

Aber bleiben wir noch ein wenig sit-
zen. loime fahrt fort: ,Zur Zeitgibtesin
Freiburg viele Milliondre aus Russland,
die krank sind. Die haben zum Beispiel
Krebs und wollen sich in der Uniklinik
behandeln lassen.” Diese Patienten
hiitten gern ihre eigene Wohnung, nur
Altstadt, beste Lage. Mit solchen Rus-
sen habe loime schon einige Geschafte
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ten Kirschtorte, viel zu klein far die vie-
len hungrigen Esser.

Fur elnen vergleichsweise geringen
Betrag lasst sich sowas wie ein Torten-
heber erwerben (Gewerbeerlaubnis
nach 34c¢ fir 1200 Euro), und wenn
man mit diesem Werkzeug auch nur
eine kleine Ecke Rahm von der Torte
absahnen kann, ist es fur jemanden wie
Marco Ioime ein guter Tag gewesen. lo-
ime sieht in Freiburg jedenfalls einen
phdnomenalen Markt: ,Ich kbnnte so-
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fort zehn Mehrfamilienh&user verkau-
fen. Wenn ich sie hatte.”

loime behauptet, die Nachfrage an
der Dreisam sei so hoch, dass Kaufer fiir
eine attraktive Immobilie jeden Preis
zu zahlen bereit wiren. ,Da gibt es kei-
ne Regeln mehr.” Er erzdhlt von einem
Landsmann, der vor finf Jahren in der
City eine Immobilie gekauft habe, ,der
Wertist nun um 70 Prozent gestiegen.”
Solche Satze sind mit Vorsicht zu genie-
Ren. Aufer Frage steht jedoch, dass
auch die Preise im Freiburger Speckgiir-
tel steigen. Der Neapolitaner erzdhlt
von einer Dachgeschoss-Wohnung in
Opfingen, die er im Bietverfahren ver-
geben wollte. 15 Interessenten, Start-
preis 45.000 Euro. ,Da kam gleich
einer mit 48.000 Euro Bargeld in der
Tasche und sagte: Ich will das Ding."

Dass loime von einem Eigentimer
einen Alleinauftrag bekommt, ist die
Ausnahme. Meist sagt der Verkdufer zu
ihm: ,Wenn Sie mochten, konnen Sie
mein Objekt auch anbieten. Aber ich
habe auch drei andere Makler verstin-
digt. Der Schnellste macht das Ren-
nen.” Serids findet loime das nicht,
aber das sei nunmal gerade die badi-
sche Realitdt. Im Stechen gegen andere
Makler sei er mal Sieger, mal Verlierer.
Ioimes One-Man-Show ist ein hartes
Brot, dennoch will er nicht zum Immo-
bilienfranchiser Rimax zuriick: ,Du
musst denen nach Geschiftsabschluss
so viel von deiner Provision abgeben,
dass filr dich kaum was tibrig bleibt.”

AufWohnungssuche |

Wechseln wir die Perspektive: vom
Dealer zum Mietinteressenten. Sams-
tagvormittag, 10,30 Uhr. Das Handy
klingelt. Der Anrufer unterdriickt seine
Rufnummer. Es ist der Immobilien-
makler, der uns tags zuvor durch eine
Zwei-Zimmer-Wohnung im Rieselfeld
gefiihrt hat. 670 Euro Kaltmiete, 150
Euro Nebenkosten, etwa 65 Quadrat-
meter, im Erdgeschoss eines Mehrfami-
lienhauses gelegen,

»Ich habe Thre Unterlagen durchge-
sehen und wiirde Sie in die ndhere Aus-
wahl nehmen®, sagt er, Er rauspert sich

Fote Ingo Schaeider
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. Viele Neukunden sind verunsichert”:
Thomas Armin Hertle

und fahrt fort: ,Sie konnen [hre Perfor-
mance und dadurch die Chance auf die
Wohnung deutlich steigern, wenn sie
mir Sicherheiten anbieten. Gut sind
zwei berufstatige Akademiker, sehr gut
sind zwei verbeamtete Berufstatige,
und idealerweise sind auch die Eltern
Threr Partnerin verbeamtet.” Ob das
sein Ernst sel, frage ich zuriick. Zum Be-
sichtigungstermin hatte ich doch be-
reits Einkommensnachweis und Schu-
fa-Auszug mitgebracht. Die Antwort
des Maklers fallt lakonisch aus: ,Ich
will eine gewisse Exklusivitdt wahren.
Erfiillen sie meine Anforderungen
nicht, passen sie einfach nicht in die-
sen Stadtteil.”
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»Ich mach’s dir glinstiger”

Bernhard Baier (Foto Seite 6) kam im
Jahr 2002 der Liebe wegen nach Frei-
burg und kaufte eine Wohnung in der
Wiehre. Damals war es andersherum:
Mehr Angebot als Nachfrage. ,Das
glaubt man heute gar nicht”, sagt Baier.
Er sitzt im imposanten Haus Fortwing-
ler in Herdern, Firmensitz des FREIBUR-
GER  IMMOBILIENZENTRUMS, dessen  Ge-
schaftsfiihrer er ist. Seine Wohnung in
der Wiehre stand ein halbes Jahr lang
leer, bevor er sie kaufte. Er bekam fur
sie sogar noch Nachlass. ,Heute un-
denkbar.” Nattrlich, der Markt hat sich
nun gedreht. Dies bedeute aber nicht,
dass Eigentiimer jeden Preis fur ihre
Immobilie verlangen konnten. ,Die
Kunst besteht auch darin, den Verkdu-
fer von seinen uberhohten Preisvor-
stellungen abzubringen. Ist die Immo-
bilie erstmal drei Monate lang auf dem
Markt, muss er mit dem Preis tiberpro-
portional runtergehen und hat hinter-
her einen schlechteren Verkaufspreis.”
Denn die Interessenten sind dank der
Online-Portale gut informiert und
konnen die Objekte im Preisleistungs-
verhiltnis bequem vergleichen. Das
merkt Baier bei jedem Besichtigungs-
termin.

Zum Beispiel unldangst in der Herder-
mer Hauptstrae. ,Da wurden im
Stadtteil zeitgleich acht Eigentums-
wohnungen im selben Preis- und Gro-
fensegment angeboten.” Baier ver-
sucht, mit der Konkurrenz transparent
umzugehen. Er zeigt den Verkadufern,
welche vergleichbare Wohnungen es
gibt, wie lang sie schon auf dem Markt
sind, wie man Lage und Zustand ein-
ordnen kann. ,Die Lagen sind sehr un-
terschiedlich, gerade in Herdern. Da
kann man keinen Quadratmeterpreis
pauschalisieren.” Dies gilt auch fiirs
Umland: Ist eine Gemeinde an die
Breisgau-S-Bahn angeschlossen, kann
ein Wohnungseigentiimer mit diesem
Pfund wuchern. ,Da gibt's zum Bei-
spiel einen Riesenunterschied zwi-
schen Gottenheim und Sasbach”, so
Baier. Auch im Hochschwarzwald, in
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eher isolierten Gemeinden wie Todt-
moos und Eisenbach, ist vom Freibur-
ger Quadratmeterpreis-Irsinn wenig zu
spuren.

Ein Makler muss erstmal in Vorleis-
tung gehen. Baier nimmt grundsitz-
lich nur Alleinauftrage an. Die sind da-
fiir zeitlich begrenzt. Baier macht ein
Exposé der Wohnung mit Fotos, kiim-
mert sich um die Werbung. ,Wenn es
nicht funktioniert, bleiben wir auf den
Kosten sitzen.” Baier sagt, der Markt ftir
Kaufimmobilien beginnt in Freiburg
in der Regel bei 600.000 bis 700.000
Euro. Je teurer, desto kleiner die Kdufer-
schicht, wie bei einer Pyramide. Umso
begehrter sind Wohnungen ab 400.000
Euro. Die kdinnen sich mehrere Leute
leisten.

Solche Objekte rufen aber auch
einen riesigen Maklerhaufen auf den
Plan, der um jeden Preis versucht, Ge-
schaft zu machen. Baier: ,Die derzeiti-
ge Angebotssituation schldgt sich sehr

‘.

Scripted Reality: TV-Maklerin Hanka Rackwitz (Mitte) mit Kunden in der Vox-Serie ,Mieten, Kaufen, §

stark auf die Konkurrenz unter uns

Maklern nieder. Der Maklerberuf hat ja
einen schlechten Ruf. Dafiir gibtes teils
gute Griinde. Es gibt sicherlich sehr
gute Makler in der Region, aber die
schlechten machen natiirlich mehr
von sich reden. Wenn wir Objekte bei
uns im Vertrieb haben, gibt es andere
Makler, die trotzdem den Eigentiimer
anrufen und sagen: Ich habe hier je-
manden, der zahlt dir mehr, Oder: ich
mach’s dir glinstiger.” Willkommen in
der Marktwirtschaft. Solange es genu-
gend Eigentimer gibt, denen die Uhr
am Handgelenk des Maklers wichtiger
erscheint als dessen Ausbildung und
solange keine berufliche Zugangsbe-
schriankung und Mindestqualifikatio-
nen existieren, wird es in Freiburg wei-
terhin viele ,Quereinsteiger” geben,
die dem Wohnungssuchenden jede
Menge Unsinn erzdhlen.

In der DEUTSCHEN IMMOBILIEN AKADEMIE
(DIA), eine der renommierten Ausbil-

intern
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Wohnen*

dungsstatten dieser Art und obendrein
in Freiburg, sieht man das nicht gern,
immerhin Kann man dort die Immobi-
lienwirtschaft sogar studieren, bis hin
zum Master-Abschluss. Diese Seriositit
steht im augenfilligen Gegensatz zu
Berufsgenossen vom Schlage eines
Alexander Posth, der als Vox-TV-
Makler auch mal eine Flasche Wodka
zum Besichtungstermin mitbringt.

Auf Wohnungssuche I

Betzenhausen, Edith-Stein-Strafle. Et-
wa vierzig Menschen stehen vor dem
Haus Nummer 16.
ihnen sind zwischen 20 und 30 Jahre
alt. Einige rauchen. Viele halten eine
Bewerbungsmappe in der Hand.

Alle wollen eine Zwei-Zimmer-Woh-

Die meisten von

nung besichtigen: 50 Quadratmeter
Einbaukiiche, Bad und WC,
kon, Weitere Menschen kommen an.

kleiner Bal-



Sie mustern sich mit verunsichertem
Blick.

»Wie sollen wir da Uberhaupt eine
Chance haben®, sagt eine junge Frau.
Sie halt ein Kind im Arm. Es ist kein
Jahr alt. Fir sie und das Baby suche sie
eine Wohnung, mache sich aber keine
Hoffnungen. Alleinerziehende Miitter
hatten ganz schlechte Karten bei Ver-
mietern und Maklern. Kurz nach 17
Uhr fahrt ein Smart vors Haus. Eine
junge Frau steigt aus. Sie trdgt einen
Trainingsanzug und hat die Haare zum
Pferdeschwanz gebunden. In der Hand
hilt sie ein isotonisches Sportgetrank.
»Sie alle wollen die Wohnung besichti-
gen?”“, fragt sie in die Runde und flgt
gleich hinzu: ,Das geht nicht. Das sind
zu viele. Die bisherigen Mieter sind
noch in der Wohnung.“ Sie miuisse sor-
tieren, sagt sie und fragt, wer Student
sei. Einige heben die Hand. ,Sie kdn-
nen nach Hause gehen. Der Vermieter
sucht langfristige Mieter.”

1Feinfiihligkeit bei der Bewerberpriifung”:
Stadtbau-Chef Ralf Klausmann

Ein Raunen geht durch die Menge.
Enttduschte Gesichter allenthalben.
Andere Paare schauen sich verhei-
fungsvoll an. Im Kampf um eine freie
Wohnung werden Niederlagen von
Mitbewerbern wie ein eigener Sieg ge-
feiert. Jetzt sind es nur noch 30.

Der Alternativmakler

Was leisten Immobilienmakler eigent-
lich? Sie fahren im Porsche-Cabrio vor,
schliefen die Tiir zum Kaufobjekt auf,
wedeln mit Grundrissen und Daten-
bldttern und achten ansonsten darauf,
dass die Frisur richtig sitzt. Diesen Ein-
druck kénnte man jedenfalls bekom-
men, wenn man inszenierte Reality-So-
aps wie Mieten, Kaufen Wohnen im Pri-
vatfernsehen anschaut.

Klar, solche Typen gibt es, auch im
Breisgau. Aber es gibt eben auch Leute
wie Thomas Armin Hertle. Der Frei-
burger versteht sich seit der Griindung
seines Unternehmens vor 25 Jahren als
»Alternativmakler”. Der Mittvierziger
fahrt auch mal mit dem Fahrrad zur Be-
sichtigung. 1988 griindete Hertle das
Unternehmen mit einem Freund. Da-
mals vermittelte er Wohnungen auf
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Wenn es um Alleinvermittlungsauftrdge geht, kithit das Klima in der Branche rasch ab

Zeit, vorwiegend an Studierende. Die
Freiburger Mitwohnzentrale, so hief
das Geschiift in den ersten Jahren, ist
inzwischen in der HoMEe CoMpany aufge-
gangen. Ein sechskodpfiges Team ver-
mittelt vorwiegend mdblierte Woh-
nungen und Apartments an Mitarbei-
ter der Uni und Unternehmen der Re-
gion. Den grofiten Anteil am Jahresum-
satz erzielt Hertle jedoch mit Immobi-
lienverkdufen. ,Als ich anfing, Zimmer
in Wohngemeinschaften zu wvermit-
teln, war der Kuchen grof und nur we-
nige Makler haben ihn unter sich auf-
geteilt. Die hatten alle ein leichtes und
sicheres Einkommen”, erzidhlt Hertle,
Heute dagegen stlirzen sich Uber 200
Immobilienmakler auf die rare Ware.
Dass in der Branche mit harten Banda-
gen um Auftrage und Absatz gekampft
werde, streitet Hertle nicht ab. Vor al-

lem bei Ausschreibungen von neuen
Projekten, wenn es um Alleinvermitt-
lungsauftrage geht, kithle das Klima in
der Branche ab, werde der Umgangston
rau und oft aggressiv.

In 25 Jahren Maklertatigkeit haben
Hertle und seine Mitarbeiter eine An-
bieterkartei aufgebaut, die tiber 200
Stammanbieter enthalt. Sie wickeln
ihre Immobiliengeschifte ausschlief’-
lich Giber sein Unternehmen ab. Mehr
als 400 Vermittlungen pro Jahr fuhren
Hertle und sein Team durch. , Deshalb
spuiren wir nicht ganz so stark, dass im-
mer mehr Makler auf den Markt drdn-
gen.”

Der Kampf wirke sich negativaufden
Nachfragemarkt aus, findet er, ,Viele
Neukunden kommen zu uns und sind
vollig verunsichert, da sie in der Ver-
gangenheit schlecht behandelt wur-
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den. Sie mussten mit 40, 50 Mitbewer-
bern auf der Strafe warten, sie wurden
alle gleichzeitig durch eine Wohnung
oder ein Haus gejagt, der Termin wurde
noch vor Ort abgesagt oder der Makler
erschien gleich gar nicht.”

Eine schlechte Erfahrung tibertrage
der Kunde auf die gesamte Branche.
Deshalb bemiiht sich Hertle darum,
unfairen Machtspielen vorzubeugen,
indem er den Kreis der Interessenten
auf maximal fiinf Personen vorsortiert.
Trotzdem kann er nichts gegen die oft-
mals langen Wartezeiten unterneh-
men. Er hofft auf intelligente Nachver-
dichtung. Beispielsweise auf dem
Schrebergartenareal der Wonnhalde.
Dass die Schrebergartler dies nur tiber
ihre Leiche dulden wiirden, steht auf
einem anderen Blatt. Gleichwohl:
Wenn in Freiburg neuer Wohnraum
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entsteht, wird , die Vermarktung sehr
schnell gehen, glaubt Hertle.

Vergabe nach Dringlichkeit

Bei der ganzen badischen Maklermeie-
rei darf man nicht vergessen, dass es
eine GmbH ist, die tiber viele Freibur-
ger Wohnungen und ihre Mieter ent-
scheidet: Die FREIBURGER STADTBAU, eine
hundertprozentige Tochter der Stadt.
Sie bewirtschaftet derzeit 9.643 Woh-
nungen. 8.056 hilt sie im Eigenbe-
stand. 1.587 verwaltet sie fiir Dritte.
»Rund 2500 unserer Wohnungen
sind preis- und belegungsgebunden. In
diese zieht nur ein, wer erhebliche
Schwierigkeiten hat, sich am freien
Markt mit Wohnraum zu versorgen.
Fir die anderen Wohnungen zahlen
die Mieter durchschnittlich 20 Prozent
weniger als im Freiburger Durch-

WIRTSCHAFT

schnitt”, sagt Geschéftsfiihrer Ralf
Klausmann.

Wer solch eine geforderte Wohnung,
wie Sozialwohnungen politisch kor-
rekt heiflen, beziehen will, braucht
einen Wohnberechtigungsschein. Die-
sen muss er bei der Gemeinde beantra-
gen, bei der er gemeldet ist. Um ihn zu
bekommen, muss er wohnungssu-
chend sein und sein Einkommen darf
eine bestimmte Obergrenze nicht
tiberschreiten. Die Grenze bestimmt
das Landeswohnraumférderungsge-
setz. Sie liegt derzeit bei 35.250 Euro
Jahresbruttogehalt.

Die Vergabe erfolgt nach Dringlich-
keit. ,Flir Notfdlle hdlt das Amt fir
Wohnraumversorgung eine Notfall-
kartei bereit. Darin sind rund 2000
Menschen aufgenommen. Wir kon-
nen somit bis zu tausend Wohnungen
pro Jahr vergeben”, sagt Klausmann.

In Freiburg gebe es in diesem Wohn-
sektor derzeit eine Fluktuation von sie-
ben bis acht Prozent. Wenn eine dieser
Wohnungen frei wird, muss sich der
Vermieter bei der Stadt melden. Diese
nimmt wiederum Kontakt zu den
Wohnungssuchenden auf. Wer sich
nach einem Jahr nicht zuriickmeldet,
gilt als versorgt.

Prioritdt genieflen Menschen, die
von akuter Obdachlosigkeit bedroht
sind oder die nach Ungliicksféllen ihr
Heim verloren haben, etwa nach
einem Brand oder einer Gasexplosion.
An ndchster Stelle stehen Familien mit
kleinen Kindern.

Desweiteren hat die Stadt fiir diese
Wohnungen ein ,Benennungsrecht.”
Sie priift, ob sich ein Bewerber in das
Quartier und in eine bestehende Haus-
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gemeinschaft einfigen kann. ,Dazu
gehort viel Feinfiihligkeit. Ein Haus
darf nicht einseitig belegt werden,
sonst wird das Nachbarschaftsverhalt-
nis uberfordert”, sagt Klausmann.

Solche Prognosen beruhen auf sub-
jektiven Meinungen. Ein Rest an Un-
sicherheit dariiber bleibt, ob der Bewer-
ber in die Quartiers- und Hausstruktur
passt. ,Unsere Mitarbeiter sind jedoch
sehr erfahren”, meint Klausmann. An-
ders dagegen verlduft die Vergabe von
Studentenwohnungen beim Freibur-
ger Studentenwerk.

first come, first serve

Denn soziale Kriterien spielen beim
Studentenwerk keine Rolle. Es gilt das
Prinzip: first come, first serve. Wer sich
zuerst anmeldet, bekommt auch als
Erster einen Platz zugewiesen. ,Wir
mtissen nach Eingang der Bewerbung
entscheiden, dies das einzige
handfeste Kriterium ist. Die Studieren-
den bewerben sich in der Regel an meh-
reren Hochschulen und dementspre-
chend auch bei Wohnheimen in ande-
ren Stiadten”, sagt Renate Heyberger
vom Studentenwerk Freiburg.

Fur das Wintersemester 2013/14 be-
ginnt die Bewerbungsfrist am 135. Juli
und endet am 31. August. In diesen
sechs Wochen bekommt das Studen-
tenwerk liber tausend Anfragen. Erfah-
rungsgemafl wollen aber nur 600 tat-
sachlich ein Zimmer in einem Wohn-
heim. ,Die anderen entscheiden sich
im letzten Moment doch noch fiir eine
andere Stadt oder finden Unterkunft in
einer WG”, so Heyberger.

So bleibt die Liste der Bewerber, um
die sich ein Team von vier bis flinf
Sachbearbeitern kiimmert, stets dyna-
misch. Sie versuchen, diese Liste mog-
lichst zeitnah abzuarbeiten. Springen
Interessenten ab, werden die Warten-
den auf der Nachruckerliste kontak-
tiert. Auch bei ihnen gilt der Eingang
ihrer Bewerbungen als Kriterium fur
die Vergabe.

weil

Auf Wohnungssuche IlI

«Jch méchte ihre Unterlagen bis Montag-
mittag haben”, sagt die Maklerin in die

TITEL
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So zu wohnen, bleibt fiir viele nur ein Traum: Zwei Frauen auf threr Unterwiehre-Dach-

terrasse mit Lorettobergblick

Runde. Es ist Freitagnachmittag. Vier
Paare stehen in einer Drei-Zimmer-Woh-
nung in Gundelfingen und nicken als
Zeichen der Aufmerksamkeit. Minuten
zuvor haben sich alle bel der Vermieterin
vorgestellt. Diese, eine elegante, vorneh-
me Seniorin, zeigt sich interessiert an je-
dem einzelnen Bewerber. Sie fragt nach
Griinden fiir die Anmietung der Woh-
nung. Wer bereits in der Region Freiburg
lebe und arbeite, habe grofiere Chancen,
den Mietvertrag zu unterzeichnen. Ob
man Selbstauskunft und Einkommens-
nachweise bereits heute noch abgeben
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konne, frage ich. ,Nein. Ich gehe jetzt
gleich ins Wochenende”, antwortet die
Maklerin.

Montagvormittag, 11 Uhr. Ich werfe
die Unterlagen in den Briefkasten der
Maklerin. Keine finf Minuten spéter
ruftsiemichan. , Estut mirleid. Ich ha-
be schon am Freitagabend mit einem
Mitbewerber den Vertrag unterzeich-
net”, sagt sie. Und weiter: ,Sie hitten
mir auch am Freitag eine SMS schicken
und mir mitteilen kénnen, dass sie die
Wohnung haben mochten. Das hitte
mir doch vollkommen gereicht.”
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